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As classes nas sociedades
capitalistas contemporaneas
(notas preliminares)

F. H. CARDOSO *

Como o subtitulo indica, este estudo constitui mera
tentativa — a mais despretensiosa possivel — de encaminhar
um debate. As paginas que seguem sio anotagbes, nao sendo
sequer um esbogo de andlise. Mais ainda, embora venha a
fazer referéncias a estrutura das classes nos paises de capi-
talismo avangado, rebaterei o tema especialmente para o
caso dos paises que se industrializam sob o impulso do
¢ ki) capital internacional e oligopélico na periferia do sistema
econ0mico mundial.
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Embora o referencial empirico que usarei seja o dispo-
nivel — e portanto largamente inadequado para uma andlise
marxista da estrutura de classes — meu propdsito é o de
discutir esse tema no contexto do debate sobre a contempo-
raneidade e a pertinéncia do paradigma marxista para a
analise das classes sociais.
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OBSTACULOS PARA OS SOCIOLOGOS:
CLASSES OU MOVIMENTOS SOCIAIS

Comecemos por situar melhor esta dltima afirmagéio.
Por que existe hoje um debate sobre a pertinéncia da andlise
marxista para compreender a dindmica das sociedades indus-
trializadas?

AVAVAVAVAVAY AVAVA VAN A VAVAVA
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Certamente por virios motivos, mas o mais geral no plano da andlise de
estruturas diz respeito as grandes modificages ocorridas no iltimo século quanto
as posiges estruturais que definem as sociedades industrializadas e de massas.
Alguns autores, como Alain Touraine, chamaram a atencio hi tempos para
0 que de especificamente novo existe na situagio de classe contemporinea e
negam validade as caracterizagdes marxistas. Em seu livro sobre as sociedades
pos-industriais Touraine afirmava categoricamente que “a idéia de duas classes
basicas constituindo meios separados, uma reduzida 2 subsisténcia. a outra
administrando os excedentes, perde sua importincia”.'

A reformulagdo da teoria sociologica das classes nas sociedades super-
industrializadas jé se havia tornado corrente antes de Touraine. Raymond Aron
fizera considerdvel esforo para ressaltar o carater das “sociedades industriais”
€ para mostrar que certos aspectos do comportamento politico delas transcendiam
inclusive as diferencas de sistemas sécio-econdmicos. A nogdo de “sociedade de
massas”, por seu lado, que deitava raizes no pensamento de Mannheim (para
ndo falar de Ortega), encontra eco noutro contexto cultural, na sociologia
politica norte-americana. Daniel Bell, depois de haver decretado o fim das
ideologias na década dos sessenta, publicou The Coming of the Post-Industrial
Society em 1973, salientando a mudanga que ocorrera nos Estados Unidos,
deslocando o eixo da economia da produgdo de bens para a produgio de servigos;
dai teria ocorrico a preeminéncia de uma “classe” de profissionais e técnicos.
A centralidade do conhecimento teérico e da inovacio tecnoldgica teria transfor-
mado o controle da tecnologia em pedra angular da sociedade industrial contem-
porénea.

Bell reafirmava, assim, o que Touraine intuira em La société post-
industrielle- (1969). Com uma diferenca basica (entre muitas outras): enquanto
Bell indaga sobre os limites do incognoscivel e busca a nova forma cultural —
mesmo que religiosa — que permitird a auto-realizagio do homem, Touraine
permanece mais proximo da tradi¢do classica da sociologia. Modificadas as
relagdes sociais basicas pelo tipo de produgdo vigente, Touraine continua na
procura do “sujeito histérico”. Se a oposi¢io entre classes sociais “perde
importancia” para explicar a dindmica da sociedade contemporinea, isso ndo
quer dizer que inexista uma dinamica social. Essa, para Touraine, haverd de
ser encontrada nos “movimentos sociais”. Nio é outro o esforgo feito em
La prophétie antinucléaire, ao qual se segue, coerentemente, L’aprés socialisme.
Touraine tem o mérito de tirar as conseqiiéncias radicais de sua andlise: nio é o
proletariado, a classe histérica, quem fard a Revolucdo. A contemporaneidade
da politica hd de ser buscada em movimentos que unem, na acdo, setores sociais
distintos e que se movem buscando nio o controle do conjunto da sociedade,

1 Touraine, Alain - La société post-industrielle. Ed. Denoéel. 1969. p. 71.
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mas das partes criticas dela, relacionadas com o poder tecnocritico e de Estado.
Quais sio essas? As que a nova ideologia identifica (posto que o marxismo e
mesmo o socialismo tal como foi formulado antes ndo respondem mais as
aspiracbes e aos problemas da sociedade pds-industrial), a particr de uma
perspectiva de confianga comunitiria no futuro e de confronto definido com
uma classe social. Sem uma “profecia” que aponte um caminho de luta, sem a
identificagdio das politicas contra as quais vai langar-se o movimento e sem que
exista um espago para a sociedade civil (portanto, sem que as classes dirigentes
hajam controlado previamente o estado), o movimento social deixa de ganhar
seu contorno de agente histérico efetivo. (La prophétie antinucléaire) .2

Embora provindo de outra tradi¢do intelectual e com as preocupagdes ja
mencionadas com a cultura e a individuagio, também Daniel Bell fez a translagido
tebrica com respeito 2 tradigdo socioldgica classica que a andlise das sociedades
capitalistas contemporaneas parece requerer:

“Repousa ainda o poder na trilha econdmica e, amplamente, nas maos das
corporagdes-gigantes? Em larga medida este ainda € o caso na sociedade
ocidental, mas este argumento interpreta mal a natureza da mudanga
societdria atual. A ordem capitalista tinha um reforgo histérico quando
fundia propriedades com poder, através de um conjunto de familias domi-
nantes, para manter a continuidade do sistema. A primeira mudanga
estrutural interna profunda no capitalismo foi o divércio entre familia e
propriedade do poder administrativo ¢ a perda da continuidade através da
cadeia de elites. O poder econdmico repousa hoje em instituicdes cujos
chefes ndo podem transmitir seu poder a herdeiros e que, crescentemente
(pois a propriedade ndo é privada, mas corporativa, e a qualificagdo
técnica e niao a propriedade é a base para as posicdes administrativas),
deixam de ter os direitos naturais tradicionais, as justificagoes e a legitimi-
dade no exercicio do poder, e sentem isso agudamente.

O fato basico é que a sociedade moderna muitiplica o niimero de ‘consti-
tuencies’ e, dada a interdependéncia crescente dos efeitos econdmicos e
sociais, a ordem politica torna-se o lugar onde o poder é controlado de
modo a administrar os problemas sistémicos originados nessa interdepen-
déncia e a crescente competi¢io de outras economias orientadas para o
estado”.?

A politizagio da economia e da sociedade, a perda de eficicia dos meca-
nismos tradicionais de controle das classes, a emergéncia do Estado-Panopticom,
a dindmica social repousando nos movimentos sociais mais do que nos partidos,
a fragmentacdo da visio do mundo e mesmo a perda de interesse pela busca de
uma Weltanschauung, parecem ser o trivial ligeiro dos soci6logos e pensadores
poiiticos contemporaneos.

2 Touraine, Alain - La prophétie antinucléaire. Le seuil, 1980, p. 321-335.
3 Bell, Daniel - The cultural contradictions of capitalism, p. XXVIIL



UMA MUTACAO: A EXPLOSAO DOS SERVICOS

Néo foram apenas os soci6logos preocupados com a teoria da sociedade
contemporénea os que refizeram a imagem dela. Por tris dessa teorizagdo houve
um intenso trabalho analitico e empirico que mostra a diregdo das mudangas
ocorridas na estrutura das sociedades industriais.

Sem ter chamado a mesma atengdo que os textos referidos acima, houve,
por exemplo, a critica ao esquema evolutivo proposta por Colin Clark em The
Condition of Economic Progress, publicado em 1940. Os estudos de Kuznets e,
posteriormente, de Victor Fuchs comecaram a desenhar melhor o perfil da
sociedade industrial avangada. Esse idltimo autor propds, a partir do titulo de
seu livro de 1968 — The Service Economy —, uma interpretagdo que sublinha
ter havido uma “revolu¢do” no que diz respeito as ocupagbes e ao papel dos
servigos na economia norte-americana. Essa revolugio consistiu basicamente em
que a dramética queda do emprego no setor primario seguiu-se, a partir de
determinado periodo, ndo o crescimento do secundério, mas do tercidrio. A pro-
dugdo de bens tangiveis, agricolas e industriais, nao deu lugar a um crescimento
do emprego compardvel ao que ocorreu no setor de servigos. Entre 1947 e
1967 o emprego nos Estados Unidos cresceu de 57 milhdes para 74 milhGes e
esse incremento foi virtualmente absorvido pelos servigos. Dessa maneira:

“O incremento do emprego no campo da educacio entre 1950 e 1960 foi
maior do que o nlimero total dos empregados em ago, cobre e inddstrias
de aluminio em cada ano. O incremento do emprego no campo da sadde
entre 1950 e 1960 foi maior do que o total do niimero de empregados na
industria automotriz em cada ano. O incremento do emprego nas firmas
financeiras entre 1950 e 1960 foi maior do que o total do emprego em
mineragdo em 1960”4

Sem entrar na explicagdo desse processo (a respeito do qual existe amplo

debate entre os economistas) convém sublinhar que a tendéncia favordvel ao
crescimento do emprego no setor dos servigos e a relativa estagnagdo no setor
industrial, que fora constatada apenas nos Estados Unidos (o mesmo Daniel
Bell fazia essa ressalva), ocorre hoje no conjunto da economia industrial.
Dispdem-se de pelo menos dois estudos recentes, um para os Estados Unidos
e outro que inclui também Canad4, Inglaterra, Alemanha, Franga, Itélia e Japio,
que sdo consistentes e fornecem um quadro claro a respeito do que ocorre
com O emprego nesses paises.”

4 Fuchs, Victor R. - The service economy, National Bureau of Economic Research. New
York, 1968, p. 7.

5 Refirome a Browning, H.L. and Singelmann, J. - “The emergence of a service society:
demographic and sociological aspects of the sectoral transformation of the labor force in
the US.A.", relstério apresentado ao U.S. Departament of Labor; Singelmann, J. -
“The sectoral transformation of the labor force in seven industrialized countries”, 1920-
1960. Tese de doutorado, University of Texas, Austin, 1974,
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O emprego nos EUA

Comparando-se a distribuigio de empregos nos' EUA no periodo de cem
anos, entre 1870 ¢ 1970, tem-se: _
1. o setor extrativo sai de um patamar de 52,3%, passa para 28,9% em 1920
¢ cingiienta anos depois alcanga apenas 4,5%;

2. o setor da inddstria de transformagéo, setor secundario, no mesmo periodo,
sobe de 23,5% para 32,9% mas, em seguida, estaciona até 1970 ao redor
de 33,1%;

3. enquanto isso, o setor tercidrio absorve proporcionalmente tudo o que
decresce no primario.

Entretanto — e € nesse ponto que as categorias estatisticas propostas por
Browning e Singelmann sio esclarecedoras — o crescimento do terciario foi
extremamente desigual. Os servicos domésticos cairam de 7,4% para 1,7% em
cem aneos. Os servigos distributivos (transportes, comunicagio, venda no atacado
e a varejo com excecdo de bebidas e alimentagdo). crescem grandemente entre
1920 e 1970, especialmente devido ao sistema de transportes que se expande,
mas, em seguida, gracas a desenvolvimentos tecnolégicos, o transporte de merca-
dorias expandiu-se sem absorver muita mao-de-obra. O comércio cresceu lenta,
mas persistentemente, dobrando o nimero de empregos em cem anos. Os ser-
vigos produtivos (finangas, seguros, engenharia, advocacia e servigos de negdcios)
cresceram lentamente até 1910, mas saltaram depois de 2,8% para 8,2% do
total da forga de trabalho e os servigos pessoais, embora tivessem se expandido
em alguns itens, sofrem a drastica reducdo do servico doméstico. Em compen-
sagdo, os ‘‘servicos sociais” (salide, educacdo, bem-estar social e governo)
saltaram de 3,7% em 1970 para 21,9% em 1980, sendo que neles os educacionais
cresceram, somente entre 1950 e 1970, de 3,8% para 8,6%, enquanto a buro-
cracia estatal cresceu apenas de 3,7% para 4,6%.

Embora eu ndo esteja me referindo neste artigo as outras transformagoes
ocorridas no mesmo periodo convém assinalar que o componente das ocupa-
¢Oes “‘white-collar” nos EUA cresceu de 18% para 49% entre 1900 e 1970 e
que a propor¢do de mulheres na forca de trabalho cresceu, no mesmo periodo,
de 20,4% para 43,4%. E, acima de tudo, como é dbvio, o decréscimo da
ocupagdo no setor primario da economia e a estagna¢do do setor secundario
deram-se com um crescimento enorme do produto global. Ou seja, houve
intensos ganhos de produtividade fisica.

Para uma idéia geral do processo, reproduzo a seguir uma tabela do
referido relatério de Browning e Singelmann, que demonstra que essas transfor-
magdes afetaram ao mesmo tempo, e grandemente, a distribuigdo ocupacional,
de tal modo que entre 1900 e 1970:



® os trabalhadores rurais decresceram em 90%;

os profissionais quadruplicaram;

® a5 ocupagdes de escritérios multiplicaram-se seis vezes e se transformaram na
maior categoria ocupacional; '

® entre os ndo “white-collar” apenas os trabalhadores de servigos outros que
os domésticos (Pessoais e Sociais) aumentaram sua pamcnpagao relativa na
estrutura ocupacional.

As ocupagOes manuais comegaram a crescer mais lentamente do que o
emprego total desde 1950.

“O declinio proporcional dos trabathadores é o mais claro de todos; sua
parte no emprego total declinou firmemente desde 1900; havia poucos
trabalhadores mais em 1970 do que 70 anos antes”.®

O emprego nas sociedades industriais

Se esses resultados se aplicassem apenas aos EUA ja teriam um efeito
grande para a andlise da estrutura das sociedades industriais contemporineas.
Ocorre que eles se aplicam também aos demais paises altamente industriali-
zados. Reproduzo a seguir tabela sintética que Singelmann apresenta em sua tese.

DISTRIBUIGAO PERCENTUAL DA FORCA DE TRABALHO NOS EUA POR SETORES
INDUSTRIAIS E POR GRUPOS INDUSTRIAIS INTERMEDIARIOS: 1920-1970

SETORES E INDUSTRIAS o 1920 1930 1940 1950 1960 1970

!. Extrativo 289 254 21,3 14,4 8,1 45
1. Agricultura 26,3 229 19,2 12,7 7.0 3.7

2. Minerais 26 25 21 1.7 11 08

Il. Transformativo ° 329 31,5 29.8 339 359 331
3. Construcao h 6,5 4,7 6.2 6.2 58

4. Alimentagao 23 2,7 2,7 3.1 2,0

5. Téxteis 42 26 22 33 3.0

6. Metais L o } 77 29 36 39 33

7. Madquinas 24 3.7 75 8.3

8. Quimica 1.3 1,5 1.7 1.8 1,6

9. Manufaturados diversos 9.0 118 12,3 8,7 7.7

10. Utilidades / 0,6 12 14 14 14

Ill. Servigos de Distribuigéo 18,7 19,6 20,4 224 219 22,3
11. Transporte 6,0 49 53 44 39

12. Comunicagio 76 10 09 12 13 15

13. Venda no atacado 27 35 36 41

14. Venda no varejo } 11,1 12,6 11,8 123 12,5 12,8

¢ Browning e Singelmann, op. cit.,, p. 23.

10




IV. Servigos de Produgio - 2,8 3,2 4,6 48 6.6 8.2
15. Bancos 1.3 11 11 1.6 2,6
16. Seguros 1.1 1.2 14 1.7 1.8
17. Imdéveis 0.6 1.1 1.0 10 1,0
18. Engenharia 28 —_ 0.2 0.3 0.4
19. Contabilidade — 1'3 0.2 0.3 0.4
20. Servicos diversos 01 ’ 06 12 1.8
21. Servigos publicos — 0.4 05 05
V. Servigos Sociais 87 9,2 10,0 12,4 16,3 21,9
22. Servigcos médicos — 1.1 1.4 22
23. Hospitais — } 23 49 27 37
24. Educagio — 3.5 3.8 54 8.6
25. Assisténcia 87 — ] 09 0.7 1,0 1.2
26. Servigos sem fins lucrativos — ! 0.3 0.4 0.4
27. Servigos postais 0.6 0,7 0.8 09 1,0
28. Servigos estaduais 2,2 2,6 37 43 46
29. Servicgos diversos 6,3 — 0,1 0.2 0.3
Vi. Servigos Pessoais 8.2 11,2 14,0 12,1 1.3 10,0
30. Servicos domésticos 6.5 53 3.2 3.1 1.7
31. Hotéis 1.3 1,0 1,0 1,0
32. Alimentos e bebidas 28 25 30 20 33
33. Conserto 8.2 — 15 1.7 1.4 1,3
34. Lavanderia 0,8 — — 08 0.9
35. Barbeiros e Cabeleireiros — 1.0 1,2 1.0 0.8
36. Diversodes 0,9 09 1.0 038 0.8
37. Servigos pessoais diversos —_— 16 1.2 04 03
TOTAL DA FORCA DE TRABALHO 100,2 100,1 100,0 100,1 100,0

FONTES:

100,1

— 1920: U.S. Department of Commerce, Bureau of the Census. 14th Census of the
United States, 1920. Volume IV, Table 2.
— 1930: U.S. Department of Commerce, Bureau of the Census. U.S. Census of Po-
Report on Occupations. U.S. Government
Printing Office, Washington, D.C. 1933. Chapter 7, Table 1.
— 1940: U.S. Department of Commerce. Bureau of the Census. U.S. Census of Po-
putation, 1940. Volume I, Part 1, Table 74. Washington, D.C. Government Printing

pulation, 1930. Volume V — General

Office, 1943.

— 1950: U.S. Department of Commerce. Bureau of the Census. US. Census of Po-
pulation, 1850. Volume IV — Special Reports, Part 1, Chapter D: Industrial Characte-
ristics, Table 1, U.S. Government Printing Office, Washington, D.C., 1955.-

— 1960: U.S. Department of Commerce. Bureau of the Census. U.S. Census of Po-
pulation, 1960. Subjects Reports: Industrial Characteristics. Final Report PC (2) —

7F, Table 2. U.S. Government Printing Office, Washington, D.C., 1967.
— 1970: 1/100 Public Use Sample.
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Os dados mostram que no caso dos paises europeus nio houve declinio
relativo do emprego no setor das indGstrias de transformacgio até 1960, sendo
que em alguns paises houve mesmo expansio. Ndo obstante, continua a ser
vélida a observacdo de Singelmann: :

“Os servigos sociais e os serv1<;os de produgdo foram os dois setores de

mais rdpida expansdo. Ndo s6 aumentaram sua participagdo no emprego

total da forca de trabalho, sendo que cresceram mais rapidamente do
que a for¢a de trabalho do setor nao-extrativo™.?

Mais ainda, os dados recentes mostram que novas transformagdes tecno-
logicas reforgaram a tendéncia ao declinio do emprego industrial e a expanséo
do tercidrio também nos paises europeus.

CRESCIMENTO MEDIO DO EMPREGO ANUAL
(Paises do Mercado Comum, 1965-1975)

~ Setor 1965-1970 © 1970-1975
Agricultura —-05 — 05
Indistria + 04 - 01
Terciario , + 1.1 + 13

Fonte: OCDE, Medium Team Strategy.8

Estas transformagoes se ddo em fungdo da introdugdo de novos processos
tecnoldgicos, sobretudo a microeletrénica, os quais tém efeitos sobre o nivel
geral do emprego, a tal ponto que hoje se fala em jobless growth.

Com efeito, os processos produtivos 2 base da microeletrénica geral-
mente “requerem significativamente menos trabalho para produzir os produtos
do que os bens por eles substituidos”.? Além do mais, trata-se de uma tecno-
logia que ¢ facilmente absorvivel pela indudstria e que se aplica a uma gama
ampla de empresas, desde as sidertirgicas até os bancos. No passado, assinala
o mesmo Colin Normann, as modificagdes tecnolégicas aumentavam o emprego
industrial; a produgdo adicional que elas permitiam aumentava a riqueza
criando demanda adicional para os servigos e para os produtos manufaturados,
permitindo crescimento com taxas elevadas e pleno emprego. Tanto assim que
0 emprego no setor das manufaturas cresceu nos anos cingiienta. Ji4 nos anos
sessenta comegou a estagnar, para declinar na década de setenta, gragas ao
tipo de mudanga tecnolégica nova. Até esta dltima década as mudangas tecno-
l6gicas que procuravam racionalizar as linhas de produgdo tinham efeitos

T Singelmann, op. cit., p. 247.

8 Apud Normann, C. — Microelectronics at work: productivity and jobs in the world
economy. World Watch Paper, (39), 1980, p. 31.

? Normann, C., op. cit., p. 29.
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DISTRIBUIGAO PERCENTUAL DA FORCA DE TRABALHO
POR SETORES DA INDUSTRIA ENTRE 1920 E 1960 (7 PAISES)

AO REDOR | AO'REDOR | AO REDOR | AO REDOR | AO REDOR
SETORES E PAISES DE 1920 | DE 1930 | DE 1940 | DE 1950 | DE 1960
Extrativo
Estados Unidos 28,9 254 21,3 144 8.1
Canada 36,9 344 31,7 21,6 14,7
Inglaterra 14,2 118 (a) 89 6,6
Alemanha 335 315 (a) 16,1 9,0
Franca 43,6 38,3 40,2 319 23,0
Itdlia 571 48,1 (a} 429 298
Japéo 56,3 50,9 46,3 50,3 341
Transformacgdo
Estados Unidos 329 315 298 339 35,9
Canada 26,1 24,7 28,2 33,7 31,2
Inglaterra 42,2 39,3 (a) 454 46,0
Alemanha 389 383 (a) 473 51,3
Franga 29,7 328 29,6 35,2 377
Italia 24,2 29,2 (a) 32,0 40,0
Japdo 19,8 19,8 249 21,0 28,5
Servicos de Distribui¢do
Estados Unidos 18,7 19,6 20,4 22,4 219
Canada 19,2 184 17.6 21,7 239
Inglaterra 19,3 21,6 (a) 19,2 19,7
Alemanha 11,9 12,8 (a) 15,7 16,4
Franca 14,4 133 15.1 14,4 16,4
Italia 8.6 101 (a) 10.6 13.1
Japao 12,5 15,6 15.2 14,6 18,6
Servicos de Producéo
Estados Unidos 28 3.2 4.6 48 6.6
Canadéa 3,7 33 2,8 4,0 53
Inglaterra 2,6 34 (a) 3.2 45
Alemanha 2.1 2,7 (a) 2,5 4,2
Franga 1,6 2,1 19 2,7 3,2
Italia 1,3 1.8 (a) 19 2,0
Japao 0.8 09 1,2 1.5 29
Servigos Sociais
Estados Unidos 8,7 9,2 10,0 12,4 16,3
Canada 75 89 94 11,3 15,3
Inglaterra 8.9 9,7 {a) 121 14,1
Alemanha 6,0 6,8 (a) 11,5 12,9
Franga 53 6,1 6.8 94 12,3
Italia 4.1 52 (a) 7.9 9.4
Japao 49 55 6,0 7.2 8,3
Servigos Pessoais
Estados Unidos 8.2 11,2 14,0 12,1 11,3
Canada 6.7 10,3 10,3 7.8 9.6
Inglaterra 12,9 14,5 (a) 11,3 9,0
Alemanha 7.7 7.8 (a) 6.8 6.4
Franga 5,6 7.2 6,4 74 7.4
Italia 46 56 (a) 4,7 59
Japao 57 73 6,3 53 7.6

(a} Os paises europeus ndo efetuaram censo durante a Il Guerra Mundial {o censo
francés foi efetuado em 1946). .
Nota: Todas as porcentagens estdo baseadas nos dados apresentados no Capitulo IV

de Browning e Singelmann, op. cit., p. 174.
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positivos sobre o emprego global, especialmente no caso do ramo automotor
nos EUA e na Inglaterra.

Ademais o crescimento industrial dinamizava também o setor tercirio
vinculado aos servigos de produgdo: “nos Estados Unidos, por exemplo, 92%
dos novos empregos criados entre 1966 e 1973 localizaram-se neste setor”
(ou seja, nas finangas, seguros, governo e servigos sociais). De tal maneira
que “em cada principal pais industrial o setor terciirio conta agora com pelo
menos a metade da forca de trabalho™.1®

Estas modificagbes recentes ndo refletem, obviamente, apenas tendéncias
estruturais. Elas sdo acentuadas pela recessio mundial, pela crise energética,
pela inflagio e pelas conseqiientes politicas de contengdo da demanda. Tudo
isto em conjunto deu o saldo sombrio de seis milhdes de desempregados na
Europa, um milhdo no Japdo e 6% da for¢a de trabalho nos Estados Unidos,
nos fins de setehta, com agravamento posterior na atual década. A crise, por
sua vez, acentua a tendéncia para a introdugio de novas tecnologias”. 1t

Convém sublinhar que essa transformacgdo estrutural na distribuigio da
forga de trabalho vem junto, como disse antes, com uma transformagio na
estrutura das ocupagdes. Existem dados disponiveis para os Estados Unidos
que permitem verificar os efeitos do crescimento dos servigos no que diz respeito
ao decréscimo das ocupagbes manuais, incremento das ndo-manuais e cresci-
mento sobretudo das ocupagdes de escritério e das exercidas por profissionais:

DISTRIBUIGAO OCUPACIONAL DO TOTAL DA FORCA
DE TRABALHO NOS EUA (1900-1970)

VARIAGAO

CATEGORIA OCUPACIONAL | PORCENTAGEM | PomcenTAGEM | DE Por?Tos VARIAGAO
EM 1960 EM 1970 PERCENTUAIS | PERCENTUAL

Profissionais 8,01 10,20 2,19 273

Semi-profissionais 3.80 4,79 0,99 26,1
Agricultores 4,08 1,85 —2,23 —54,7

Administradores 8,76 8,50 —0.26 — 30
Empregados de Escritério 15,16 18,02 2,86 18,90
Pessoal de Vendas 7,57 728 —0,29 — 3,80
Arteséos 14,21 13,75 —0,46 — 3,20
Operérios 19,34 17.32 —2,02 —10,40
Prestadores de Servigos 11,73 12,68 0,95 8,10
Serventes 5,03 4,40 —0,63 —12,50
Trabalhadores Rurais 2,37 1,26 —1,11 —46,80

Fonte: Browning e Singelmann, op. cit., p. 118.

10 Idem, ibidem.
11 Nio levo em consideragdo neste artigo a crise atual. B 6bvio, entretanto, que tanto a

luta operdria quanto a reagdo dos empresdrios tém muito que ver com a forma que a
tecnologia adotou.
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AMERICA LATINA: UMA EXCECAQO?

Antes de especular sobre as conseqiliéncias teéricas dessas tendéncias nas
sociedades capitalistas avancgadas, convém indagar — sumariamente — sobre
0 que ocorre nos paises latino-americanos que se industrializam sob os efeitos
da internacionalizacdo da economia e do predominio da acumulacao oligopdlica.

Para nio descer a detalhes e tornar cansativa a exposi¢do, vou limitar-me
a analisar as modificagdes ocorridas em alguns paises, que exemplificam bem
o padrdo de industrializagdo da periferia, especialmente México e Brasil.

A mesma evolugdo. ..

Em artigo escrito ha cerca de 15 anos, José Luis Reyna e eu haviamos
mostrado, usando os dados disponiveis, que até os anos sessenta notavam-se
algumas tendéncias dominantes na estrutura do emprego na América Latina
que podiam resumir-se assim:
® o setor primario da economia decrescia rapidamente;

® o setor secundario nio absorvia esse declinio e mesmo se estancava propor-
cionalmente;

® o setor tercidrio crescia aceleradamente.

Mostravamos também que existia uma tendéncia a um crescimento maior
das ocupacgdes ndo-manuais quando comparado com as manuais.!?

Naquela época havia forte controvérsia sobre uma possivel tendéncia
secular a estagnagdo nos paises de economia dependente e sobre a incapacidade
do sistema de empregos criada pela expansdo do capitalismo na periferia para
absorver a populagdo economicamente em idade de trabalhar. As conclusdes
propostas por Reyna e por mim eram cautelosas e ndo embarcavam nem na
teoria da estagnacdo nem na marginalizagdo crescente da populagdo latino-
americana.

E conveniente assinalar, por outro lado, que existem trabalhos mais sofisticados sobre a
estrutura de classes em certos paises europeus. Nestes trabalhos ndo se parte da distri-
buicdo da ocupac¢ao segundo o ramo de atividade, mas dos dados censitarios relativos aos
chefes de familia e sobre as ocupag¢des dos individuos. E extremamente interessante a
andlise feita pelos autores sobre a composicdo de classe do total da populagdo, seja ela
economicamente ativa ou ndo. Os resultados ndo alteram, entretanto, as tendéncias gerais
relativas & dimensdo do nimero de operdrios stricto sensu e do aumento do niimero propor-
cional de trabalhadores ndo manuais. Ver os estudos de Przeworsky, A., Rubin, B.R. e
Underhill, E. - The evolution of the class structure of France, 1901-1968. Economic
Development and Cultural Change, (28), vol. 4, Jul 1980; e de Przeworsky, A. e Underhill,
E. - Swedish class structure: 1900-1960. University of Chicago, Nov. 1979 (mimeo.).

12 Cardoso, F.H. e Reyna, |.L., Dados (2 e 3), Rio de Janeiro, 1967.
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A bibliografia disponivel hoje é muito mais rica e detalhada. Por ela vé-se

que tinhamos razdo ao enfrentar cautelosamente as hipéteses catastrofistas
entdo vigentes. Num resumo da bibiiografia contemporanea, Humberto Muiioz
e Orlandina de Oliveira sublinharam. entretanto, que:

“En la ultima década (1960-1970), sin embargo, un examen de diez paises
sugiere un cambio moderado en la tendencia, ya que la mano de obra
empleada en el secundario aumenté de 23,5 a 26,2% en el total de la
problacién ocupada (Kirsch, 1973).

El examen de la estructura del empleo a un nivel de desagregacion més
amplio lleva a la conclusién de que la manufactura crecié a tasas anuales
mas altas que los servicios (excluidos el comercio y los servicios basicos
como transporte y electricidad) en seis de los diez paises que analiza Kirsch
(1973) durante los afios sesenta. Tal pareceria que durante la ultima
década el sector manufacturero fue capaz de absorber un grueso contin-
gente de mano de obra, sobre todo en paises como Brasil, Chile, México,
Peru y Venezuela, mientras que el crecimiento del terciario probablemente
estuvo ligado a la expansiéon de aquellas ramas complementarias a la
industrializacién”.13

Visto estatisticamente, este processo de crescimento ocorreu da seguinte

maneira:

TAXAS MEDIAS ANUAIS DE CRESCIMENTO DO EMPREGO POR SETORES
ECONOMICOS DE ALGUNS PAISES DA AMERICA LATINA: 1960-1970

SETORES Argen- | Boli- | Bra- | Colom- | Chile |Equa- | Peru Vene- | Pana- | Méxi-

ECONOMICOS tina via sil bia dor zuela mé co
Agricultura -—081}05]|07( 11 03 | 2,1 19 | —18]| 05 1.5
Mineragao 50 | 3.7 1.1 06 {01 | 1,6 12] — | 42
Manufatura 07 (73 |49| 28 | 31 08| 38 811 72 | 54
Construgao 3.1 8,6 3.1 32 |52 22 52| 87 |-53
Servigos bésicos 09 | 64 3,6 35 1 33| 42 75| 72 1.9
Comércio 1.7 — | 56 — 5,7 — | 53 75| 72 32
Servigos 291 32| 41 50 30 | 30| 28 3.1 49 7.2
TOTAL 14 | 22 | 27| 26 26 |22 25 34| 37 3.2

Fonte: Kirsch, H., “El empleo y el aprovechamiento de los recursos humanos en Amé-

rica Latina”. Boletin Econémico de América Latina, vol. XVIIl, n°s 1 e 2, 1972.
Apud MUNOZ e OLIVEIRA, op. cit.

13 Muiioz, H. e Oliveira, O. - Algunas controversias sobre la fuerza de trabajo em
América Latina. In: Katzman, R. e Reyna, J.L. - Fuerza de trabajo y movimientos labo-
rales en América Latina. México, El Colégio de México, 1979.
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A tendéncia que assinalaramos no artigo de Dados, quanto ao crescimento
da propor¢io dos trabalhadores ndo manuais confirmou-se amplamente no
periodo de 1960 a 1970:

DISTRIBUIGAO OCUPACIONAL DA PEA EM
ALGUNS PAISES DA AMERICA LATINA: 1960-1970

PEA TOTAL PEA NO SETOR AGRICOLA

Trabalhos | Trabalhos Trabalhos | Trabalhos
PAISES ANOS nao ma- manuais (1/2) | n&o ma- manuais (1/2)

nuais (1) (2) nuais (1) (2)

Argentina 1960 28,9 711 40,6 35,3 64,7 54,6
1970 32,3 67,7 41,7 378 62,2 60,7
Brasil 1960 151 84,9 178 312 68,8 453
1970 19,4 80,6 241 35,0 65,0 538
Chile 1960 20,7 793 26,1 28,2 718 39,3
1970 26,8 73,2 36,6 339 66,1 51,2
México - 1960 19,6 80,4 244 42,2 57,8 73,0
1970 23,1 76,9 30,0 37.5 62,5 60,8
Venezuela 1960 240 76,0 31,6 35,5 64,5 55,5
1970 34,7 65,3 53,1 43,3 56,7 76,4

Fonte: Anuario de estadisticas del trabajo. Oficina Internacional del Trabajo (OIT).
Genebra, 1970 e 1974.

. porém desigual e mais diferenciada

Quando se dispde de dados mais pormenorizados sobre a estrutura do
emprego, vé-se que a tendéncia, no caso dos paises latino-americanos que se
industrializaram, discrepa de grau quanto ao que ocorre nos EUA, Canada,
Japdo, e paises da OCDE. De fato, os estudos pioneiros de Paul Singer 4
permitem <orrigir afirmagdes anteriores sobre a estagnagdo relativa do setor
secundario (cujo crescimento, na verdade, se acentuou nas décadas de 60 e 70
gragas as altas taxas de crescimento industrial e a impiantagdo tanto da indastria
automotriz como dos setores de producido de bens de consumo duraveis). Eles
mostram também que o.setor tercidrio, quando esmiugado, acusa a presenga e
expansdo do setor de servigos de produgdo e de consumo modernos. Nio se
deve imaginar, portanto, que a expansdo do tercidrio seja puro “inchago”.'?

14 Ver Singer, P. — Forga de trabalho e emprego no Brasil. Sao Paulo, CEBRAP (Série
Cadernos CEBRAP n.’ 3), 1971.

15 Deixo de lado aqui a importante distingdo entre dois tipos de inovagdes tecnoldgicas:
as que implicam em “mudangas de processo” e as que decorrem da criagdo de “novos
produtos”. Sobre a estrutura de emprego, esses dois tipos de inovagdo influem diferente-
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Existem dados e estudos para o caso da cidade do México (D.E.) que
permitim ver com mais detalhe como se d4 o crescimento do setor dos servigos.
Resumidamente, as conclusdes sdo as seguintes:

“El rapido crecimiento del empleo en los servicios no parece asociado
necesariamente con la creacién de actividades que levan a cabo por una
mano de obra barata abundante en el mercado. Al menos los datos que
aqui se presentaron permitirian indicar que: 1. la mano de obra masculina
en los servicios al productor y los sociales estd ubicada, por lo general,
en categorias més altas de ingresos, que en los otros sectores econémicos;
2. que no hay diferencia entre el sector manufacturero y los servicios
distributivos en la media y en la distribucién de la mano de obra masculina
por grupos de ingresos; y 3. que en los servicios personales y en la
construccion el deterioro de las condiciones de ingreso es mis acentuado,
no obstante que hay proporciones considerables de mano de obra en los
demds sectores que son absorbidas en posiciones de infimos niveles de
remuneracion. La absorcién de la mano de obra transferida en actividades
manufactureras puede ser indicativo de una mantenida deprecién salarial
para los grupos de obreros industriales. Los niveles de salarios del sector
manufacturero hacen pensar que en este sector, mas que en otros, existe
un fuerte grado de desigualdad”.!®

Nio obstante, é preciso sublinhar que os processos de terciarizagio, com
o desenvolvimento dos servigos produtivos e sociais, ndo se dio na América
Latina, nem sequer no Brasil e no México, com a mesma intensidade que nos
Estados Unidos ¢ na Europa. Os “servigos pessoais”, embora decrescam pro-
porcionalmente, guardam fortes contingentes de servico doméstico. No caso do
México (D.F.), por exemplo, os servicos apresentam a seguinte evolugio!?

(cf. Tabela da pégina seguinte).
E ¢ preciso sublinhar, especialmente, que quando se olha para o conjunto

da estrutura de empregos desses paises, parte consideravel da PEA permanece
no campo (no México, 32,9 em 1970, 44,3 no Brasil) e¢ embora cresgcam
bastante os setores da inddstria de transformacdo e os servigos de alta produti-
vidade (no Brasil, entre 1950 e 1970, o setor secundério se expandiu 2 taxa
de 4% ao ano e a inddstria de lransformagﬁo a taxa de 3,6%), “também as
atividades urbanas de baixa produtividade ganharam gravitagio ndo sé em rela-
¢do ao conjunto da forca de trabalho da cidade: cresceram 3,6% ao ano neste
periodo, sendo que o servico doméstico remunerado o fez segundo um ritmo

mente. As primeiras, ainda que possam aumentar a oferta dos setores que produzem inputs
e equipamentos, tendem a diminuir o emprego. O langamento de novos produtos, ao
contrdrio, aumenta o emprego. Ver sobre isto SINGER, P. - A economia dos servicos.
Estudos CEBRAP, Sao Paulo (24).

16 Ver Mufioz. H. e Oliveira, O. - Migracién, oportunidad de empleo y diferencia de
ingreso en la ciudad de México. Revista Mexicana de Sociologia, México, ano XXXVIII,
(1): 76, Jan/Mar., 1976. :

17 Dados retirados da tabela preparada por Mufioz e Oliveira, 1976, p. 58-59.
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ainda maior: 5,2% ao ano”.!® Mais ainda, a estrutura de emprego desses paises
denota a presenca de uma mutiplicidade de formas de organizagio produtiva,
que supdem relagdes sociais de producido baseadas ora no trabalho familiar,
ora na existéncia de trabalhadores por conta prépria e de pequenos vendedores
de servigo, e assim por diante, ' tanto no campo como na cidade.

Em resumo: se € certo que a internacionalizagdo da produgdo torna seme-
lhantes certos aspectos da estrutura de emprego tanto dos paises centrais como
dos periféricos, ela ndo elimina as diferengas contextuais. A interpretagio deve
ressaltar, portanto, ambos os aspectos, sem esconder que a linha de for¢a das mu-
langas decorre da internacionalizagio da produgio.

MEXICO: EVOLUGAO DO SETOR DE SERVIGOS

1930 1950 1970
Servicos de Distribui¢ao 22,0 23,0 19,6
® Comércio 15,5 17.3 14,5
® Transportes 6,5 57 5.1
Servigos de Producéo 0.8 3,0 54
® Financgas 01 1.6 2,2
® Servigos a empresas 07 1.4 3.2
Servigos Sociais 15,8 13,5 14,9
® Saude e educagdo . 15,8 5,1 7.9
® Administragao publica — 8,1 7.9
Servicos Pessoais 21,1 20,6 19,1
® Servigo doméstico 16,3 12,6 8,8
® lavanderia 1,0 09 2,0
® Servigos de reparagdo 23 1,7 2,6
® Diversdes, hotéis, restaurantes 04 38 4,6
® Outros 1.1 1.6 1.1

EM FAVOR DE MARX?

Feito esse rapido survey das tendéncias de transformagao na distribuicdo
los empregos por ramos de atividades e da hierarquizacdo das ocupagdes, resta
1gora o fundamental: por que tantas modificagdes e quais os efeitos delas no
nodo de funcionamento das sociedades capitalistas contemporaneas. Neste ponto,
¢ preciso retomar o fio da meada e voltar a questdo dos padrdoes de acumulagio
le capital e da formagdo das classes.

8 Souza, Paulo Renato - Emprego, Saldrios e Pobreza. Sao Paulo, Hucitec 1980, p. 26.

% Sobre esse ponto ver o livro ci;ado acima de Souza, e ainda Faria, Vilmar - Marginali-
lade urbana: notas de leitura. Sio Paulo, CEBRAP, 1972 (mimeo.); ¢ Jelin, E. - “Formas
le organizacién de la actividad econdmica y estructurd ocupacional. El caso de Salvador,
3rasil.” Desarrollo Econdmico, vol. 14, (53), 1974.
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Com efeito, a redistribuicio da estrutura ocupacional nos moldes que
vimos foi conseqiiéncia de uma elevagdo sem precedentes das forgas produtivas
que permitiram a geragdo de uma massa de excedentes que ndo volta integral-
mente ao circuito de reproducdo do capital.

Triunfo da “Lei de Valor”

A base desse processo estd a competicdo entre capitais na luta sem fim
por reduzir o tempo de trabalho socialmente necessario para a produgdo de
mercadorias, que leva a introdugdo de novos processos produtivos. A genera-
lizacdo do uso da microeletronica na produgdo € um simples exemplo disso,
entre muitos outros.

A economia capitalista contemporanea sofreu uma intensificacdo da “auto-
nomizagao” do processo de trabalho. Esta intensificacdo ocorreu sob o impulso
da ciéncia que permite aumentar a produtividade (e, portanto, diminuir o tempo
de trabalho necessario diante do tempo de trabalho excedentdrio). Noutros
termos, houve uma elevacdo da taxa de composigdo orginica do capital (maior
propor¢ao de capital constante em relagdo ao capital variavel). Nesse sentido,
a “lei do valor” teria triunfado: a concorréncia entre capitalistas ndo fez sendo
acelerar a introducdo de métodos produtivos, pois aumentando a parcela relativa
ao trabalho excedente estes métodos asseguram na concorréncia uma vantagem
proviséria ao produtor individual (uma pessoa, uma sociedade andnima, um
oligopdlio privado ou piblico).

Com isto, simultinea e contraditoriamente, o capital tende sempre a sua
expansdo gracas ao impulso “poupador de trabalho” e tende a diminuir a
quantidade relativa de trabalho vivo que atua na valorizagdo do conjunto do
capital. E esta contradi¢do (expansio do capital constante — da base técnica
— e redugdo relativa dos salarios dos trabalhadores produtivos — capital varia-
vel) que constitui a esséncia das dificuldades potenciais do sistema capitalista:
a taxa de lucro depende do valor produzido pelo capital varidvel, o qual, no
seu conjunto, serd distribuido entre salarios, capital constante ¢ lucro. O aumento
relativo da aliquota de capital constante deveria reduzir as margens de lucro.

Fosse essa a descricdo do que ocorre na economia contemporénea e melhor
resumo nao haveria para ela do que Das. Kapital: a “lei do valor” seria ‘o
conceito explicativo do crescimento incessante de uma produg¢do que se orienta
para produzir mais valores e ndo para satisfazer necessidades sociais, causando
dificuldades crescentes para a propria expansdo do sistema. Os dados apresen-
tados neste trabalho mostram indiretamente que: a ‘“‘autonomizacdo da base
técnica de produgdo” — isto ¢, a tecnificagdo da base cientifica da producao
para permitir a elevagdo da mais-valia relativa — deu-se com tal for¢a que a
produtividade do trabalho criou uma enorme massa de mais-valia, capaz de
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sustentar a “terciarizagdo da economia”. Este processo. deveria ter intensificado as
crises e a dificuldade crescente no processo de “realizagdo do capital”.

Virios economistas marxistas debateram esse tema. Em geral a discussio se
apresenta no contexto do debate — ja tedioso — sobre “trabalho produtivo versus
trabalho improdutivo” em relagdo com a tendéncia 4 queda da taxa de lucro.
Ou entio o debate se circunscreve 2 teoria das crises ou ao problema da trans-
formagcdo dos valores em pregos. Para além deste debate tedioso, subsiste o
fato de que a relagdo entre taxa de lucro e distribuicio da mais-valia era clara
e essencial em Marx para explicar o desenvolvimento contraditério da economia
capitalista:

“A taxa média de lucro pode variar quando varia, em relagio ao capital
constante, a soma de trabalho empregado, como conseqiiéncia de alguma
modificagdo técnica no processo de trabalho. Mas estas modificacdes
devem traduzir-se sempre e necessariamente em uma variacdo no valor
das mercadorias cuja producdo exige entdo uma quantidade maior ou
menor de trabalho, em comparagido com a quantidade de trabalho exigida
anteriormente; por conseqiiéncia, estas modificacbes na quantidade de
trabatho implicam uma variagdo de valor”.2¢

Por certo, Marx se antecipava a critica sobre o lado tautolégico do debate
atual ao dizer: :

“Portanto, a tendéncia progressiva a queda da taxa geral de lucro é sim-
plesmente uma maneira, prépria ao modo capitalista de producio, de
expressar o progresso da produtividade social do trabalho”.2!

O que Marx ndo pressupunha, e com razio do seu angulo, era a necessidade
ou a possibilidade de transformagdo dos valores em preco, problema que hoje
apaixona os neo-ricardianos. Ele supunha que o capital saltaria necessariamente
de uma a outra 6rbita da produgdo para permitir que o capital individual en-
frentasse a concorréncia e fizesse face 4 questdo da relagdo entre lucro e massa
de mais-valia; s6 assim escaparia, na medida do possivel, aos rigidos limites
impostos pela “lei do valor” como uma contradigdo constitutiva do processo
capitalista de valorizagio.??

Sobre estes pontos, os tedricos marxistas contemporineos introduziram
freqlientemente mais confusdo do que clareza. Alguns, entretanto, embora a
partir de outro contexto tedrico, perceberam que a transformacdo da base técnica
do processo de valorizagdo cria condigdes novas que requerem esforgos adicio-
nais de andlise. Yaffé, por exemplo, discutindo outra questio — a da partici-

20 Marx, K. - El Capital. México. Fondo de Cultura Econémica. Vol. I11, p. 172.
21 Idem, ibidem.
22 Ver Belluzzo, L.G. - “A transfiguragdo critica™. Estudos CEBRAP. Sao Paulo (24).
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pagdo do Estado na economia — e sem tirar as conseqiiéncias apontadas acima,
diz que “enquanto a produtividade do trabalho puder aumentar suficientemente
para manter a taxa de lucro e financiar o setor ndo produtivo, a despesa indu-
zida pelo governo serd evidentemente a ‘causa’ do pleno emprego e da estabili-
dade social”?®

A “terciarizag@o da economia” ou a emergéncia de uma economia de servigos
com o aumento proporcional conseqiiente dos trabalhos improdutivos (e também
na inddstria: o aumento de “white-collars” com respeito aos “blue-collars” é
prova disto) constituem a expressdo tangivel deste processo transformador das
forgas produtivas.

Entretanto, disto ndo se conclui que a “lei do valor” se haja anulado.
Neste sentido, deveria ocorrer um agravamento na tendéncia 2 queda da taxa
de lucro e uma intensificagdo das contradi¢bes intercapitalistas, conduzindo a
economia mundial “ao abismo”, o que ndo parece ser o caso, apesar da serie-
dade da crise atual.

Serd que daf se pode inferir que as hipéteses marxistas fundamentais nio
sdo mais validas?

Nao vou entrar aqui no debate — superaquecido — sobre as teorias da
crise (e de resto, hoje, o sistema capitalista como um todo atravessa uma crise
que bem pode ser usada como argumento para demonstrar a tese), sobre a
6bvia natureza contraditéria da acumulagdo capitalista e dos “fatores contra-
-restantes” da tendéncia & queda da taxa de lucro, inclusive a agdo do Estado,
temas que ultrapassam o alcance destas notas.

Vou limitar-me a dois pontos que tém conseqiiéncias sobre a estrutura da
sociedade contemporénea: a natureza dos servicos na economia capitalista con-
temporinea e a “politizagdo” da economia — a presenca crescente do Estado
— como conseqiiéncia do proprio movimento do capital. A partir dai, na tltima
secdo desse estudo voltarei ao tema da estrutura de classes nas sociedades
capitalistas avancgadas.

Servigos e trabalho improdutivo

Ninguém medianamente informado sobre a teoria econdmica marxista ima-
ginaria que o trabalho improdutivo é “desnecessério” & reprodugio do capital.
Ao contrario, ele € uma condigdo de existéncia do trabalho que produz mais-

valia e € fruto do préprio desenvolvimento do capital.2* Sio conhecidas, tam-

28 Yaffé, D.S. - La théorie marxiste de la crise du capital et de I'Etat, e Vicent, IM. -
L’Etat contemporain et le marxisme. Paris, Maspero, 1975, p. 230.

24 Sobre este ponto € sobre a nogdo de riqueza social, ver o ensaio de Giannotti, JA. -
“Formas de sociedade capitalista”. Estudos CEBRAP, Sio Paulo, (24): 41-126.
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bém, as distingdes do préprio Marx quando mostra que existem custos de
circulagio das mercadorias que, embora improdutivos, constituem pressupnstos
indispensdveis para a reprodugdo do sistema capitalista. Por outra parte, a
conceituacdo do que seja trabalho produtivo também € clara: é todo trabatho
que produz a expansdo do capital criando mais-valia para o capitalista por
intermédio da produgio de mercadorias. J4 o trabalho improdutivo € aquele
que se relaciona, ndo com o capital diretamente, mas com a renda (outros
salarios ou lucros). Ele pode afetar o lucro de um capitalista, quando, pof
exemplo, o comércio varejista torna a mercadoria apta a ser consumida no mer-
cado. O trabalhador do comércio, neste caso, recebe um salario, o capitalista
investe seu capital e realiza um lucro; a massa global de mais-valia, entretanto,
ndo cresce nada. '

E diferente, entretanto, a situacio de uma empresa de transportes ou de
um armazém. Neste caso, é como se o deslocamento espacial ou a conservagao
da mercadoria equivalessem & produgdo de mercadorias: sua natureza € trans-
formada, ajunta-se trabalho e portanto ocorre a atualizagdo de valor ja exis-
tente e produgdo de valor. Esse trabalho € considerado produtivo.

E facil ver, a partir dai, que o funcionamento da economia capitalista
avancada requer uma massa crescente de “valor que nao se valoriza”. Ou seja,
que se esteriliza do ponto de vista do capital, embora seja fundamental para a
reprodugdo deste Gltimo:

“Do mesmo modo que trabalhos improdutivos se tornam necessarios para
a produgdo de mais-valia, uma quantidade de valor comega a repousar a
margem do processo de valorizagdo do capital, mantém sua identidade em
termos de valor, na medida em que serve para pagar saldrios dos traba-
lhadores improdutivos indispensaveis, a0 mesmo tempo que se converte
num fundo para a realizagdo da mais-valia criada pelos setores propria-
mente produtivos. (. ..) Identifica-la sem mais a uma parcela da mais-valia
total é desconhecer inteiramente suas novas determinagdes formais, parti-
cularmente a exterioridade que ela logra manter em vista do processo
de valorizagdo propriamente dito”.??

O capital gera portanto uma riqueza social que nio se confunde com ele,
e que assegura a existéncia de “novas formas de relagdes sociais de produgdo”:

“os efeitos tteis provocados pelo avango das relagdes sociais de produgdo,
com o correspondente desenvolvimento das forcas produtivas, cria o espago
para a reprodugdo de relagdo de produg@o simples de mercadorias e até
mesmo, em certas circunstincias, de outras formas de produgdo, que passam
a girar em torno do capital (...)”.2*

25 Giannotti, op. cit., p. 93.
28 Idem, ibidem, p. 94.

23



De tal maneira que: “nio tem mais cabimento pensar o movimento duma
economia particular sem o estudo das relagdes sociais de producio de corte nio
capitalista repostas por esse capital”.2?

Até aqui, a despeito do avango que a necesséaria determinagio das relagdes
sociais que ndo estdo diretamente baseadas na produgio de mais-valia traz para
a andlise de uma sociedade concreta, nosso problema nio se esclareceu. Nem
sequer se ‘mostrou quais sdo os efeitos da expansdo destas relagdes nio produ-
tivas sobre a expansido do capital.

Creio, néo obstante, que a chamada de atengdo por Giannotti quanto ao
método, acima referida, é 1til ndo apenas para o estudo das formas das relagdes
nao capitalistas engendradas pelo capital, mas também para aquele das situagdes
definidas pela expressio “sociedade de servicos”. Esta nocdo §é, por certo,
escorregadia: poder-se-ia imaginar que a sociedade atual nio se baseia mais
na exploragdo do trabalho produtivo. E ndo se trata disso: o desenvolvimento
exponencial da exploragio técnica do trabalho é a base da expansao do setor
tercidrio. Essa Ultima por si mesma ja bastaria, desde que se acompanhasse
o modo de constituicdo das classes a partir do movimento do capital, para
mostrar as modificagOes estruturais ocorridas nas sociedades capitalistas avangadas.

Mais ainda: as modificagdes na produgdo, a natureza intangivel das “mer-
cadorias” criadas pela economia atual e as mudancas ocorridas nas unidades
de produc@o exigem uma conceituagido nova.

E necessério especificar mais e melhor os servigos de produgdo, a natureza
dos servigos sociais (especialmente educacio e saide) e verificar seus efeitos
sobre a formagio da mais-valia. No caso de certos servicos — circulagdo de
mercadorias e comunicagdes em geral — aplicar-se-ia o critério de Marx, acima
mencionado, considerando-os como estritamente produtivos. Noutros casos,
trata-se de ver que estamos diante de uma nova divisdo social do trabalho que,
tendo como base a exponenciagdo das forgas produtivas, tornou a producao da
Ciéncia e da Tecnologia, a Industria e os Servigos, partes constitutivas diretas
da expansdo do capital. * A expressio formal desta reorganizacio da divisio
técnica do trabalho ¢ a generalizagdo dos oligop6lios sob a forma de “conglo-
merados” nos quais a produgéo, a circulagio e as vezes o préprio financiamento
estdo submetidos a autoridade juridica unitdria da mesma grande empresa.

Politizagdo da economia
A altima observagdo refere-se as mudancas ocorridas na organizacio da
produ¢do moderna e aos efeitos delas sobre as taxas de lucro. Refiro-me 3

27 ldem, ibidem.
2* Oliveira, Francisco de, em “Terciario € a divisio social do trabalho”. Estudos CEBRAP,
Sao Paulo, (24), sugeriu interpretacdo na nova linha.
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oligopolizagio, que supde que os capitais sejam centralizados e concentrados,
e as dificuldades que este processo cria para a “perequacdo da taxa de lucros”.
Nio desejo entrar neste ponto mais do que entrei nas outras questbes mais ou
menos escolasticas. E suficiente dizer que a monopolizagdo dificulta os fluxos
de capital entre as Orbitas de produgdo, processo que deve ocorrer para que o
capital reaja & queda das taxas de lucro. Mais ainda, na medida em que os
oligopdlios tém o cariter de “conglomerados” que reinem ramos produtivos,
ramos comerciais, financeiros e de servigos em geral, eles podem fazer “seus”
célculos de lucro entre os diversos ramos, os quais nao sdo necessariamente 0s
mesmos para os diversos conglomerados. Tudo isto torna vaga a referéncia a
uma taxa geral do lucro.

Desta maneira, gragas 2 administragio dos precos de quase-monopdlio,
gragas ao desenvolvimento exponencial da riqueza social extramonopélio (a
qual, por sua vez, é condicdo para a realizagdo dos lucros do monopolio), a
luta para assegurar as condigdes de reprodugdo da mais-valia torna-se politica
de modo imediato, sem que o pardmetro do mercado funcione automaticamente;
assim como ¢ politica a luta pela distribuigio da mais-valia entre os monopdlios
e entre as classes.

Dizendo isto, eu nao quero negar o que afirmei sobre a lei do valor; mas
o parametro das relagdes intercapitalistas ndo assenta de imediato no mecanismo
corretor do mercado de concorréncia. Ele passa por uma instincia politica:
o Estado; e depende do controle da producdo da tecnologia e dos mecanismos
de sua difusio.

Para garantir a expansdo do capital o Estado moderno torna-se estado-
produtor, estado-organizador da sociedade e Estado regulador dos niveis em que
ocorrera a apropria¢dio da mais-valia pelas classes. Como, entretanto, o Estado
nio flutua acima das classes, ocorrem lutas entre os setores capitalistas pelo
controle das decisdes do Estado. O mesmo vale, diferencialmente, para as outras
categorias sociais.??

E preciso acrescentar que a burocracia tende a controlar diretamente o
sistema produtivo estatal, o que a mergulha, com titulos proprios, nesta grande
luta. Fregiientemente ela enfrenta, enquanto burocracia-produtiva, a burocracia
da administracio direta e o governo (este ltimo enquanto expressdo na esfera
do Executivo das relacdes de dominagdo de classe), quando ndo a prépria
burguesia.

20 O debate é antigo e¢ se refere tanto as teses do “capitalismo monopolista de Estado”
como A sua critica. Poulantzas foi um dos raros autores que tornaram clara esta proble-
matica; como a maioria dos autores sobre o tema se referem & Europa, ndo tomou em
consideragdo o que ¢ evidente em pafses como o México ou o Brasil, nos quais o Estado
atua também como “capitalista individual”. Para um exemplo de incompreensdo, ver

Altvater, E. — “Remarques sur quelques problémes posés pour l'interventionisme étatique”.
In: Vicent, .M., op. cit.

25



Esta “politizagdo” especifica da economia e as mudangas nas fungdes do
Estado apenas recentemente atrairam a atencdo dos autores marxistas. Fre-
qientemente eles nédo extraem todas as conseqiiéncias deste fato e se apegam
as impossibilidades metafisicas do Estado ser algo mais do que unicamente um
“capitalista global”, que exprime os interesses gerais do capital. A fungio do
Estado como capitalista global permanece; mas ao lado de outro fendmeno con-
traditério: o Estado torna-se monopolista econdmico, produtor de mais-valia e
concorrente, no mercado, de outros monopdlios, nacionais ou internacionais.??

De qualquer modo, mesmo os mais “ortodoxos” marxistas reconhecem
que houve uma mudanga qualitativa importante no relacionamento entre Estado
e sociedade, provocada pela forma contemporéinea de desenvolvimento capitalista.

“O aparelho do Estado adquire nesse processo a fungdo contraditéria de
favorecer a centralizagdo, ou pelo menos de nio prejudicar essa centra-
lizagdo, havendo de preservar, nio obstante, o equilibrio da reprodugio
precisamente desfeito por essa primeira operagdo; ou se se faz por inter-
médio de intervengBes diretas ou indiretas no processo de circulagdo e da
valorizagao”.3!

CLASSES SOCIAIS: A FUNGCAO DA IDEOLOGIA

Tendo apresentado dados sobre a evolugdo da estrutura do emprego nas
sociedades contemporineas — com 6bvios reflexos sobre a estrutura de classes
—— e muito resumidamente levantado algumas questdes tedricas que essas modi-
ficagdes suscitam na interpretagdo das “leis de movimento” das sociedades
capitalistas altamente industrializadas, é tempo de voltar as indagagdes iniciais.

Pelo exposto parece claro que repetir sem nada acrescentar que a histéria
da humanidade é a histria da luta de classes e que essas se resumem, no
essencial, ao antagonismo entre proprietirios dos meios de produgdo e produ-
tores, ¢, no minimo, uma afirmagdo geral e pobre de sentido heuristico. Marx,
no famoso capitulo inacabado de O Capital, referia-se as “trés grandes classes”
a partir da forma pela qual se distribuia a mais-valia: capitalistas, proprietarios
fundiarios e assalariados. Ndo se baseava na distingdo entre trabathadores produ-
tivos e improdutivos, nem na oposi¢do (que por certo é explicativa em nivel
mais elevado de abstragdo) entre capitalistas e operarios. Reencontramos o
mesmo procedimento em textos mais concretos, como em O Dezoito Brumdrio,

30 Em estudo recente, Manuel Durand tenta mostrar esta generalizagdo da politica na
sociedade do ponto de vista dos trabalhadores.

31 Hirsch, J. - “Eléments pour une théorie matérialiste de I'Etat”. In: Vicent, J.P., op. cit.,
p. 67-68. Tratase de um ensaio sugestivo que distingue com clareza as intervengdes
“estruturais” do Estado das que sd@o conjunturais, de natureza anticiclicas.
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onde as classes em pugna s3o ainda mais numerosas. Em qualquer caso, Marx
nio se limitava a andlise estrutural das relagdes de produgdo para definir uma
classe: a representagdo que a classe faz de seu papel no sistema produtivo (pro-
dugdo, distribuicdo, troca e consumo) e de sua autonomizag¢do pratica, pela
politica, constituem elementos essenciais para a determinagdo da classe. E
necessdrio, portanto, considerar as ideologias como parte inseparavel, como
elemento constitutivo, das formas de produgdo e das relagbes sociais de
produgao.

Nio cabe neste esbogo preliminar sequer desenvolver esses pontos com
referéncia as sociedades contemporaneas. Mas, dada essa perspectiva tedrica e
os dados apresentados, cabe pelo menos uma adverténcia: o proprio movimento
do capital criou e repde novas formas de sociabilidade.

Concretamente isso quer dizer que os assalariados do setor tercidrio —

categoria numericamente dominante — ndo devem ser categorizados como se
constituissem uma “pequena burguesia”, nem pode-se imaginar — dadas as
peculiaridades técnicas e organizativas da produgdo moderna — que o corte

entre assalariados ‘‘white-collars” e “blue-collars” esteja dado de antemdo, sendo
os dltimos “proletarios” e os primeiros “pequenos burgueses”. Num certo sentido,
segmentos dos “white-collars” na indistria e no tercidrio produtivo podem ser
proletirios”; mas para alcangar esta identidade ¢ preciso considerar a repre-
sentagio que eles formam sobre suas fungbes na sociedade e a propria agdo
politica pritica que desempenham, sem deter a andlise no nivel das simples
relagdes de produgao.

Usando o mesmo procedimento talvez se possa caracterizar as burocracias
de empresa — tanto a privada como a estatal — embora estes dois segmentos
entrem amitde em conflito, como agentes de suporte do capital. Por outro lado,
os burocratas da empresa (piblica e privada) podem se opor a outros tipos
de burocratas, que também sdo assalariados mas que ndo sdo, imediatamente,
personae do capital. Trata-se, portanto, de assalariados cuja determinagéo formal
¢ distinta, pois a burocracia empresarial relaciona-se diretamente com o capital,
como agente de suporte dele, enquanto os demais setores burocraticos s6 se
relacionam indiretamente com o capital.

Por fim, para limitar o nimero de exemplos, é preciso considerar que mudou
a relacio estratégica de certos setores sociais — os técnico-profissionais —
com o conjunto da produgdo e da sociedade contempordnea. A greve, hoje
comum, do profissional assalariado e do técnico produtivo atua diretamente
sobre o setor moderno da produgdo capitalista. Até certo ponto, uma greve no
setor de computagio que afeta a automagdo é mais nevrdlgica do que uma greve
do proletariado téxtil. Dito isto, ndo se trata de privilegiar este tipo de produtor
em relagio aos outros assalariados, mas ndo se deve crer que 0s setores opera-
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rios. “cldssicos” possam provocar mudaiigas sociais profundas sem uma alianga
solida com os “produteres intelectuais diretos”, no sentido acima.

Nio mencionei as mudangas ocorridas na estrutura agrdria, mas a capita-
lizacdo da agricultura, ao mesmo tempo em- que reproduz as camadas sociais
agrarias tradicionais, cria novas, que nao sdo descritas pelas nogdes habituais
de “camponeses” e que tornam até certo ponto envelhecido o conceito de “pro-
letariado rural”, ainda que estes dois termos possam continuar a ser aplicados
para caracterizar segmentos limitados dos trabalhadores do campo.

Vé-se, portanto, que, mesmo a partir de outro percurso tedrico, valida-se
a observacio de Touraine sobre as repercussdes das transformagdes do sistema
produtivo na situagdo das classes. Isto ndo significa que a “exploragdo econd-
mica” acabou, mas sim que ela tomou formas que alteram as prioridades:

“A produtividade, a eficiéncia, a racionalidade das politicas de formagao
dos homens, a reorganizacdo do territério, a organizagdo das comunicagdes
e dos sistemas de autoridade nas grandes organizacOes sdo elementos do
progresso técnico mais uteis a analise hoje do que os tradicionais ‘fatores

de produgdo’: capital, trabalho e terra”.??

Sem que eu subscreva a idéia de que a andlise das formas de evoluciao do
capital perdeu importancia, é preciso insistir em que estas formas e especial-
mente a ‘“politizacdo” da produgdo e da reparticdo do produto criaram novos
tipos de sociedade e abriram novas vias de luta, mais generalizadas e mais
diversificadas, para as vérias categorias sociais.

Muitas destas categorias, mesmo enraizadas em classes diferentes, opdem-se
em conjunto ao “capitalista coletivo”, o Estado. Este se transformou em con-
dicdo fundamental para a existéncia de cada capitalista particular e para uma
grande parte das classes subalternas; o eixo de referéncia passou a ser mais
a autoridade do que o patrio, ainda que um e outro sejam expressdes insepa-
raveis da propria expansdo capitalista contemporanea.

32 Touraine, Alain - La société post-industrielle, op. cit., p. 113.
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